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EN QUÉ
CONSISTE

La red de Emprendimiento
Latino ( Pymela ) seleccionará
un grupo limitado de empresas
que tengan ventas anuales
inferiores a 1 Millón de Dólares y
que no hayan recibido aportes
externos o de socios por más de
100.000 USD.

Las empresas seleccionadas,
obtendrán una beca de
Pymela para co-financiar un
plan de asesoría de aumento
de ventas por un año.

A ellas se les hará un programa
anual de consultoría que
incluye asesorías privadas y
grupales, junto con un
seguimiento de sus ventas
mensuales.

OBTENER UNA BECA PARA PODER RECIBIR  UNA
ASESORÍA ANUAL QUE AUMENTE TUS VENTAS.

Contratar un buen asesor con
experiencia puede costar desde
3.000 hasta superar los 15.000
dólares mensuales, algo
prácticamente imposible para
un emprendimiento que nace o
para pequeñas empresas.

Las micro-empresas necesitan
expertos que ayuden en su
crecimiento, pero la realidad
dice que lamentablemente sus
altos costos les impiden acceder
a ellos. 

Este programa dará respuesta a
esta necesidad para crecer, y
desde 8 dólares diarios TUS
sueños serán guiados por
grandes profesionales.



Cada una de las empresas
participantes en el programa
tendrá designada un asesor
privado y particular; este asesor
le acompañará en todo el
proceso (de forma online).

2 reuniones privadas al mes +
consultas de seguimiento y
tareas semanales.

Además de las asesorías
privadas, las empresas se unirán
en grupos de trabajo junto a
otras empresas de similares
características.

Estos grupos de trabajo
participarán 2 veces al mes en
sesiones de capacitación en
materia de ventas, estrategia,
finanzas y marketing.

 TRABAJO EN EQUIPOASESORIA PRIVADA

TODO UN AÑO DE TRABAJO, CON UN EQUIPO QUE
CADA SEMANA, TE DARÁ NUEVAS HERRAMIENTAS

PARA AUMENTAR LAS VENTAS DE TU EMPRESA.

+

Junto con tus asesorías personales; el trabajo en equipo está pensado para
generar un sistema de networking, que permitirá conocer otras realidades,
compartir consejos, buenas prácticas, captar potenciales clientes, proveedores,
alianzas y nuevos negocios.

FORMATO
DE TRABAJO



LOS
ASESORES

Desde su fundación en Ciudad
de México el año 2019, la Red de
Emprendimiento de Latinos por
el mundo PYMELA, ha
entregado becas para asesorías
y capacitaciones gratuitas para
emprendedores que necesitan
una mano en su crecimiento.

Pymela funciona gracias a un
grupo de 500 mentores de
negocios que se unen para
ayudar a otros en su
crecimiento. Así, en medio de la
pandemia de 2020-21 llegaron a
impactar a más de 1 millón de
emprendedores en 17 países
con sus seminarios online y
consultorías presenciales en
Paraguay y México.

PYMELA

Con base en Europa y presencia
en Estados Unidos, España,
Portugal, México y otros 9
países, Moratti Strategic
Advisors, es una consultora que
se dedica exclusivamente al
crecimiento empresarial.

Luego de 19 años de trayectoria,
asesorando a 3 gobiernos y a las
marcas más importantes del
mundo, Moratti fue reconocida
en Washington DC como una
de las 20 consultoras de
negocios más influyentes del
mundo.

Los asesores de Pymela y
Moratti trabajarán juntos para
tu crecimiento.

MORATTI

TU EMPRESA SERÁ ASESORADA POR ALGUNOS DE
LOS MEJORES CONSULTORES DE ESPAÑA Y USA.



COSTOS DE
PARTICIPACION

Pensando en la realidad
financiera de cada pequeña
empresa; se ha diseñado un
plan de costos que tenga una
baja cuota mensual (acorde a
sus capacidades) + un bono final
que se pagará "solamente si tú
empresa realmente crece"

Las empresas beneficiadas con
el programa serán divididas en
3 categorías según su nivel de
ventas anuales. Esta categoría
diferenciará su membresía
mensual de participación.

DESDE 250 USD AL MES

EL EQUIPO ASESOR SE ARRIESGA JUNTO A TI 
Y SOLAMENTE GANA, SI TÚ CRECES.

Al final de cada semestre un
10% del crecimiento creado en
esta asesoría será entregado por
tu empresa al asesor como un
premio a su trabajo y al
crecimiento que lograste. Es
decir, el gran pago del asesor
dependerá de cuan bien haga
su trabajo y de que tanto haga
crecer tu empresa.

Venta Anual USD     Cuota/Mes

0 a 200.000                      250 USD

200K a 500.000              500 USD

500K a 1Millón              1.000 USD



GARANTIAS

OBJETIVO:
TU CRECIMIENTO 

Como se ha mencionado, esto
no es una fórmula mágica de
ventas; es un plan anual
compuesto de distintas
herramientas y acciones, que, si
la empresa asesorada aplica
correctamente, podrá acercarse
a sus objetivos de crecimiento.

Nuestro compromiso es que
crezcas lo más posible, pero,
que como mínimo, al término
del plan anual "RECUPERES EL
DINERO INVERTIDO EN EL
PROGRAMA".

Si cumpliste con las acciones y
herramientas entregadas, y al
finalizar el año de asesoría aún
no recuperas el dinero invertido,
un asesor continuará GRATIS
mes a mes junto a ti hasta que
alcances la meta mínima.

RECUPERAS TU
INVERSION

AL TÉRMINO DEL PROGRAMA, ADEMÁS DE TODO EL
CONOCIMIENTO ADQUIRIDO, COMO MÍNIMO

HABRÁS RECUPERADO TODO LO INVERTIDO

El programa está creado sobre
las bases de planes estratégicos
que han tenido éxito en los
últimos 20 años en cientos de
compañías a lo largo del
mundo.

Estos planes consideran una
serie de acciones que, en su
conjunto, al ser bien aplicadas,
generan un crecimiento
constante en las empresas. No
existen pasos ni fórmulas
mágicas; solamente existe un
trabajo permanente que con
cada acción se acerca más al
objetivo.

El equipo de asesores te
acompañará en cada una de
esas acciones para alcanzar TU
CRECIMIENTO. Recuerda que la
empresa consultora, solamente
gana si tú ganas.



RESUMEN

Beca del 90% en un programa
anual de asesoría de
crecimiento ( Pagas solamente
una membresía para participar
en el programa pyme, desde los
250 dólares mensuales ).

Plan anual de aumento de
ventas con asesoría semanal.

25 asesorías privadas 1 a 1 con tu
líder de asesoría + 25 sesiones
de capacitación y trabajo en
equipo ( 2 asesorías privadas y 2
sesiones grupales al mes ).

Chat grupal de seguimiento y
apoyo.

QUE RECIBES EN EL PLAN

100 TAREAS DE ASESORÍA AL AÑO
PARA ACOMPAÑAR TU CRECIMIENTO 

50 consultas anuales; por medio
de una pregunta y respuesta
semanal vía mail a tu asesor
privado.

Además de tu asesor designado;
tu consultoría será supervisada
por un asesor Master
internacional.

Networking con distintos
dueños de empresas.

Garantía de recuperación de
inversión en membresía anual.

La empresa consultora camina
contigo y solamente gana, si tu
empresa gana.
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